两岸知名专家鹭岛论剑 建行私人银行实验室揭牌
——2011年海峡两岸财富管理论坛暨建行私人银行客户
授信签约、发卡仪式在厦举行
12月12日，由中国建设银行财富管理与私人银行部主办、中国建设银行厦门市分行承办的“2011年海峡两岸财富管理论坛暨建行私人银行客户授信签约、发卡仪式”在厦门隆重举行。国务院台湾事务办公室经济局局长徐莽、中国建设银行副行长朱小黄、中国银行业监督管理委员会副处长李翰阳、厦门市政府副秘书长杨本喜、中国人民银行厦门分行、厦门监管局相关同志，以及海峡两岸宏观经济领域知名学者、海峡两岸私人银行财富管理领域的高级管理人员、全球知名咨询公司私人银行业务研究专家应邀出席。

本次财富论坛分为“宏观经济”、“私人银行市场”和“私人银行实务”三个主题。国务院发展研究中心宏观经济研究部副部长魏加宁、台湾政治大学教授林祖嘉分别对海峡两岸宏观经济现状及趋势进行了理性分析；波士顿咨询公司私人银行研究专家、瑞银证券私人银行业务专家对全球私人银行的发展历程、客户特点及未来趋势进行深入阐述；建行私人银行财富管理与私人银行部总经理魏春旗和台北富邦银行私人银行部副总裁陈智泉则对两岸私人银行业务现状、客户需求等问题进行了全面介绍。 
本次论坛上，国务院台湾事务办公室经济局局长徐莽表示，今年12月初，国务院台湾事务办公室与中国建设银行签署《服务台商、台资企业合作备忘录》，在多个业务领域达成金融合作意向，为大陆台商、台资企业提供涉及私人银行、个人银行、公司银行、电子银行以及国际结算等多个业务领域的产品服务，并为大陆台资小企业的融资业务开通“绿色通道”，提供业务受理、审批和放款等方面的优先服务。同时，国台办将继续推动与中国建设银行对台商、台资企业的全面金融合作。
中国建设银行朱小黄副行长表示，本次海峡两岸财富论坛的举办，旨在加强两岸金融机构在私人银行业务的合作与交流，促进双方对财富市场的认知、对客户需求的把握、以及对自身经营能力的提升。他表示，建设银行私人银行秉承打造百年老店的宗旨，践行“以心相交、成其久远”的经营理念，立足与向高端客户提供稳健的财富信托服务，帮助客户实现家族财富的世代传承。伴随着两岸经济的高速发展，高净值客户群体的快速增长将为两岸私人银行业务的发展注入动力。建行私人银行，正通过持续不断的产品创新，以及对台商、台资企业高管等高净值客户群体的密切关注，为私人银行客户提供包括综合财富规划、全委托资产组合管理、投资策略报告等私人财富管理产品服务、 “财富之星”私人银行客户小企业贷款、“财富交易”等综合金融产品服务，以及健康关爱、机场贵宾、机场嘉宾、子女教育、紧急救援等专享增值服务，切实满足台商、台资企业高管在个人、家庭和企业等方面的全方位业务需求。

论坛现场，还举行了场面宏大的“中国建设银行厦门私人银行产品创新实验室揭牌仪式”和“中国建设银行私人银行客户授信签约、私人银行卡发卡仪式”，共同见证建行私人银行在产品研发创新领域的历史性步伐。
